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CHECKLIST DE VISITAS

TAREA ACCION

Preparar la vivienda Limpiar, ordenar y ventilar la casa.

[luminacidn y ambiente Abrir cortinas, encender luces vy cuidar el olor y la temperatura.

Guardar objetos personales para que el comprador imagine el

Despersonalizar . .
espacio como propio.

Tener documentacion lista Nota simple, escrituras, recibos, certificado energético...

Destacar los puntos fuertes con naturalidad y dejar que el

Presentacion
comprador explore.

Puntualidad Llegar con tiempo vy tener todo preparado antes de la visita.

Seguimiento Tomar notas y contactar al interesado después de la visita.

TO DO: IMPORTANTE:




